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� R E � T H I N K  P E R F O R M A N C E

Was wird wichtiger in der Vermarktung
  Special Interest bzw. Channel/Netzwerkreichweite 

  Kreativere vielfältigere Werbung (e�ektivere Werbeformate) 

  Präzises Targeting (höchste CTR) 

  Werbeintegratione (Advertorials, Brand Channels,�) 

  Transparenz

Das Amazonfi- Prinzip
�Leute, die das lesen, lesen auch��

„Leute, die das kaufen, kaufen auch…“
„Leute, die das lesen, kaufen auch…“

Publisher-Auszug	 Über 150 Publisher pro�tieren schon

Business Case Referenz-Publisher
40.000.000 Seitenaufrufe pro Monat
10.000.000 Seitenaufrufe mit RecommendationAds pro Monat
1% CTR auf RecAds (vgl. 5-10% pro Widget)

100.000 Clicks auf einzelne RecommendationAds
0,2-2 � CPC (je nach Advertisertyp/Zielgruppe)

20.000-200.000 � Erlöse pro Monat
50% Publisher-Revenue-Share

10.000-100.000 �  Gewinn pro Monat + Tra�c-Increase 
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Eigenen Kunden eine zusätzliche 
Premium-Werbe�äche anbieten
Ein weiterer Mehrwert für Sie als Publisher ist das in ihrem Look & Feel 
designte und an ihre Bedürfnisse angepasste Advertiser-Portal, das plista 
Ihnen für eine zusätzliche Eigenvermarktung Ihrer Flächen zur Verfügung 
stellt. Neben der plista-zentralen Vermarktung haben Sie somit die Möglich-
keit eigenen Kunden (bpsw. Radio-Kunden oder Lokal-Werbetreibenden, für 
die Bannerwerbung zu kost- oder zeitspielig ist) bzw. bei Werbetreibenden-
Überschuss, eine weitere Premium-Fläche anzubieten.

Business Case auf einen Blick
  Keine Gebühren oder versteckten Kosten 
  Einnahmen werden 50:50 * mit Publisher geteilt 
  10% zusätzlicher Share (über eigenes Portal) 
  E�ektive CPM von ~0,7�-7� 
  System auch in Zeiten keiner Vermarktung kostenfrei

* Für Publisher/Vermarkter mit starker Eigenvermarktung oder hohen 
TKP-Preisen bieten wir auch entsprechende geringe Share-Vereinbarung 
über eine einmalige Set-up-Fee.

Bitte kontaktieren Sie uns bei Interesse: sales@plista.com. www.bit.ly/plista

Dumont:
Mehr Tta�c mit
Amazon-Prinzip


